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MANUAL DE MARKETING APLICADO

PARA AGENTES INMOBILIARIOS

EL PODER DE LOS 4 PILARES

En el sector inmobiliario, las 4P del marketing son los
pilares fundamentales para desarrollar una estrategia
efectiva en la promoción de propiedades.

Cada P representa un elemento clave en la
implementación de acciones de marketing y
comunicación necesarias para alcanzar el éxito en la
comercialización inmobiliaria.

Sumario:
• Propiedad: Destaca las características únicas, el diseño, la calidad y la

presentación de cada propiedad. Aprende a crear propuestas de valor
convincentes y a resaltar lo que hace a una propiedad deseable para los
potenciales compradores.

• Precio: Domina la habilidad de evaluar y fijar precios competitivos que
reflejen el valor percibido por los compradores. Descubre cómo determinar el
precio correcto en el mercado inmobiliario.

• Plataforma: Aprovecha al máximo las herramientas tecnológicas para llegar a
los potenciales compradores. Aprende a seleccionar las plataformas de
promoción y los canales de distribución más adecuados, como portales
inmobiliarios en línea, redes sociales y visitas virtuales, para maximizar la
visibilidad y el alcance de las propiedades.

• Promoción: Conviértete en un experto en la promoción efectiva para atraer la
atención y generar interés en las propiedades. Explora diversas estrategias
de publicidad, marketing digital y enfoques promocionales innovadores para
alcanzar a tu público objetivo de manera efectiva.

Este manual aplicado te guiará en el dominio de las 4P del marketing
inmobiliario, proporcionándote estrategias y técnicas poderosas para
promocionar propiedades de manera efectiva, satisfacer las necesidades de los
clientes y alcanzar los objetivos comerciales en el competitivo mercado
inmobiliario.


